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Su negocio estará siempre abierto, 
aunque usted no esté 

Entregamos su sitio web, recepción digital en su página y 
un tablero para atender cada contacto. 

 

Sus clientes le escriben de noche, en fin de semana o justo cuando 
atiende a otro cliente. La consulta se pierde en el celular de alguien 
del equipo. 

Pulso es su recepcionista digital: quien lo busca entra a su página, 
conversa en un chat claro por pasos (puede enviar voz, documentos 
y fotos) y usted ve todo en un tablero — contactos, citas, tareas e 
historial. 
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-​ Menos consultas sin respuesta fuera de horario. 
-​ Cada interesado llega con datos y motivo anotados. 
-​ Usted decide a quién llamar primero hoy. 

 

Sitio 

Su marca en la web: qué 
hace, horarios y 

confianza antes del 
primer mensaje. 

Chat en su web 

Responde lo básico y 
deja anotado nombre, 

necesidad y el siguiente 
paso. 

Tablero (CRM) 

Quién escribió, qué pidió 
y qué toca hacer — sin 

copiar chats de un lado a 
otro. 

 

Sus clientes no instalan otra app ni abren WhatsApp para escribirle: 
se quedan en su página. Si quiere, recibe un aviso corto en su 
WhatsApp cuando entra un contacto nuevo. 
 

 

Q 1,290.00 al mes 

Recepción 24/7: su sitio, chat en la web y tablero (CRM). Un solo 
paquete. 

 

 

Implementación inicial según su negocio — lo definiremos en una 
conversación. 

 

Converse con su asesor: (1) su rubro y volumen, (2) guión, alcance y 
fecha de arranque.​
 

Asesor, antes de entregar, escriba aquí su nombre:​
​ Tel. / WhatsApp / eMail: ​
​ ​ ​ ​ ​  ______________________________________ 
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PULSO es su recepción comercial digital 
que trabaja 24 horas al día, 7 días por 
semana, para que toda persona que escribe 
reciba atención inmediata, quede registrada 
y se dirija a una cita, una cotización, una 
llamada o un seguimiento. El negocio 
puede ver las oportunidades que entraron y 
cuáles requieren acción humana. 
La solución combina: 
 

1.​ Sitio o página de captación. Una 
página clara, rápida y adaptada al 
negocio: servicios, preguntas 
frecuentes, credenciales, testimonios, 
ubicación y siguiente paso. Convierte 
cualquier visita en una conversación o 
solicitud. 

2.​ Atención por chat. El prospecto 
escribe desde el sitio. Un asistente 
automatizado responde de inmediato 
con información aprobada por el 
negocio: horarios, zonas de cobertura, 
servicios, requisitos, rangos de precio 
y disponibilidad. 

3.​ Registro, seguimiento y reporte. 
Cada consulta se registra en un 
tablero simple: nuevo prospecto, 
contactado, cita, otros. El negocio 
recibe un resumen periódico de 
oportunidades, fuentes de contacto, 
tiempos de respuesta y pendientes 
de seguimiento. 
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Implementación inicial según su negocio 
— lo definiremos en una conversación. 

Converse con su asesor: (1) su rubro y 
volumen, (2) guión, alcance y fecha de 
arranque. 

 

 
 
 

Asesor, antes de entregar, escriba aquí su nombre:​
    Tel. / WhatsApp / eMail:   
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Su negocio estará 
siempre abierto, 

aunque usted no esté 
 

Entregamos su sitio web, 
recepción digital en su página 

y un tablero para atender 
cada contacto. 

 
 
 
 



​ ​ ​
__________________________________ 
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Sus clientes le escriben de noche, en fin 
de semana o justo cuando atiende a 
otro cliente. La consulta se pierde en el 
celular de alguien del equipo. 
Sus clientes no instalan otra app ni 
abren WhatsApp para escribirle: se 
quedan en su página. Si quiere, recibe 
un aviso corto en su WhatsApp cuando 
entra un contacto nuevo. 
- Menos consultas sin respuesta fuera de 
horario. 
- Cada interesado llega con datos y 
motivo anotados. 
- Usted decide a quién llamar primero. 
 

Sitio 
 

Su marca en 
la web: qué 

hace, horarios 
y confianza 

antes del 
primer 

mensaje. 

Chat en su 
web 

Responde lo 
básico y deja 

anotado 
nombre, 

necesidad y 
el siguiente 

paso. 

Tablero 
(CRM) 

Quién 
escribió, qué 
pidió y qué 

toca hacer — 
sin copiar 

chats de un 
lado a otro. 
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Pulso es su recepcionista digital: quien 
lo busca entra a su página, conversa en 
un chat claro por pasos (puede enviar 
voz, documentos y fotos) y usted ve todo 
en un tablero — contactos, citas, tareas e 
historial. 
 

 

Q 1,290.00 al mes 

Recepción 24/7: su sitio, chat en la web y 
tablero (CRM). Un solo paquete. 

 

 

Implementación inicial según su 
negocio — lo definiremos en una 
conversación. 
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